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Entre los dias 21 al 26 de
mayo se celebré en Milén la
tradicional feria de la maqui-
naria para la madera en su 13
edicion, después de la de
Hannnover es la mas impor-
tante de Europa, tanto por la
superficie ocupada como por
las novedades presentadas.
La feria se celebra cada dos
afios, coincidiendo con los
afos pares.

La superficie ocupada neta
de exposicon fue de 60 mil m?,
presentandose 750 firmas de
20 paises distintos aunque la
mayor representacion era ita-
liana.

El nimero de visitantes
contabilizado por el control
magnético fue de 80 mil, de los
que 30 mil eran extranjeros
procedentes de 121 paises.
Los visitantes se interesaron
en un 15% en la maquinaria de
la primera transformacion de
la madera, en un 12% de car-
pinteria, en un 45% del mue-
ble, en un 4% del sector de
acabado de la madera. Un 7%
eran empresas constructoras
de maquinaria, un 9% del co-
mercio de maquinaria o de
productos de madera y un 8%
de otros varios.

La maquinaria de serrerias
y tableros ocupaba dos pabe-
llones, la maquinaria de se-
gunda transformacion de la
madera maciza (moldureras,
escuadradoras dobles, tornos,
fresas, etc) un pabellén, la ma-
quinaria para la elaboracién
de los tableros
(seccionadoras,
escuadradoras, chapadoras,
perforadoras, encoladoras,
prensas, etc) ocupaban 8 pa-
bellones, la maquinaria para
el tratamiento de la superficie
dos pabellones, la maquinaria
tradicional de carpinteria (ra-
diales, combinadas,
cepilladoras, fresadoras, etc)
ocupaban dos pabellones, la
maquinaria de movimientos y
auxiliar (aspiracion, embala-
do, compresoras, etc) estaban
distribuidos entre los distintos
pabellones.

En la feria no sélo se pre-
sentaron maquinas aisladas
sino soluciones globales de
produccion en las que se in-
corporan las nuevas tecnolo-
gias es decir lineas, sistemas
y plantas.

En 1990 ltalia exportd cer-
ca de 15 mil millones de pts de
maquinaria para la madera,
un 13% mas que en el afio 89
siendo los principales paises
compradores Francia y Ale-
mania.
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Este afio la Feria de Milan,
en opinién del Sr. Paolo
Zanibon (Director de Acimall),
estuvo presidida por la incerti-
dumbre: algo impensable a
Ultimos de 1991.

Los sintomas de arranque
de la economia son inciertos e
inconstantes, pero se van mul-
tiplicando.

El ralentizamiento presen-
te en Alemania como conse-
cuencia de su unificacion ha-
cen comparar la sefial de
mejoria de otros importantes
mercados como son el fran-
cés, el inglés o el americano,
mientras otras sefiales de
reactivacion llegan del area
mediterranea.

Existe una gran incognita
con la posible evolucién de la
economia en la Europa Orien-
tal, en la que alentamos a los
inversores occidentales por la
proximidad de su seguro gran
desarrollo.

La industria italiana de los
fabricantes de maquinaria y
accesorios para la madera,
segun estimaciones de
ACIMALL, habria cerrado
1991 con una disminucién
productiva en torno al 5% en
cantidad y al 2% en valor.

Las exportaciones de los
fabricantes de maquinaria ita-
lianos, acusaron en 1991 una
disminucién cercana al 6% en
valor y del 9% en cantidad, lo
cual es una demostracion de
la debilidad del mercado in-
ternacional.

Segun los indicadores dis-
ponibles, también la industria
alemana ha acusado un des-
Censo en sus exportaciones,
que quedd compensada por
la excepcional demanda de
su mercado interior que le
permiti6 mantener los niveles
de produccion de 1990.

También el mercado inte-
rior italiano ha mantenido un
buen desarrollo, pero no hasta
el punto de compensarle de
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las baja exportaciones. La
adquisicion de maquinaria
nueva tuvo un incremento, en
valor, del 9% debido al aumen-
to del 11% en las importacio-
nes y del 8% en las ventas
internas.

El mercado italiano ha pro-
seguido la tendencia cotejada
en 1990, que supone un au-
mento en el segmento de ma-
quinaria para trabajar la ma-
dera maciza y una disminu-
cién en la maquinaria para
elaborar tableros. En este con-
texto las pequefias empresas
han tenido una tendencia
mejor que las mayores.

ACIMALL realiza trimestral-
mente una encuesta entre sus
asociados. El constructor ita-
liano de maquinaria para la
madera, en el Ultimo sondeo,
muestra mayor optimismo: el
73% cree en la estabilidad, el
8,5% dice haber abandonado
los temores a una recesion y el
18,5% restante asegura que
espera resultados positivos.

Igualmente son buenas las
expectativas para la exporta-
cién, limitadas por la interrup-
cién del periodo reflexivo y la
estabilizacion de la economia.

Por todo esto,mientras se
celebré INTERBIMALL, la si-
tuacion fué muy fluida, el hori-
zonte parecié esclarecerse y
se notocierto contraste entre
la monotonia interna (a pesar
de nuestra gran potencialidad)
y la presencia alemana suma-
mente aguerrida y organizada.

La reciente posicion de la
Feria de Milan concede fun-
dadas esperanzas a la solu-
cion de algunos graves pro-
blemas.

A la situacion estructural
se le afiade el problema del
alojamiento en una ciudad
congestionada y caracteriza-
da por unos precios de estan-
cia particularmente elevados.
Otro elemento negativo en esta
cita sectorial, dada su concen-
tracion, es que en vez de dis-
minuir se multiplican y, lo que
es lo peor, con arreglo al crite-
rio que a menudo, parece res-
ponder no tanto a la dgica de
la funcionalidad y a las exigen-
cias especificas del mercado
como a especulacion.

Frente a estos elementos
negativos, la EFIMALL y la
ACIMALL no se quedan pasi-
vas y hoy se puede hablar de
dos iniciativas que tienen mu-
cha importancia y sobre las
cuales habra que volver mas
ampliamente.

De parte de ACIMALL,
ASSOCOMPLAST y UCIMU-
SISTEMI se ha constituido un
comité (mediante sus socie-
dades CEPRA,
PROMOPLAST y SOFIMU)
para la creacion y gestion de
una “golden card” que
permitiraa los expositores y vi-
sitantes obtener asistencia y
facilidades de los servicios
durante su permanencia en
Milan.

La segunda iniciativa parte
de EFIMALL y esta en directa
relacion con el problema del
calendario ferial. Se puede
anunciar que estamos a punto
de concluir un acuerdo con el
ente ferial LENEXPO de San
Petersburgo para la organiza-
cion de una manifestacion bie-
nal internacional denomina-
da TECHNOWOOD, cuya pri-
mera edicion tendralugar en
julio de 1993 y sera punto de
encuentro con el mercado de
Europa Oriental. No parece
evidente la necesidad de po-
ner en seguida de manifiesto
los puntos fijos de un mercado
que en breve tiempo eviden-
ciard su crecimiento y vitali-
dad.

Porello consideramos ne-
cesario canalizar estas ener-
gias a través de un sistema

ordenado que pueda compa-
ginarse con el ordenamiento
general de EUMABOIS. En
realidad nos estamos movien-
do para que la Feria
TECHNOWOOD tenga lo an-
tes posible laacreditacion de
EUMABOIS. Como puede
comprobarse, mas alla de la
magquina y del know-how tec-
noldgico, los constructores ita-
lianos se aprestan a exportar
también la organizacion ferial.

Y asi llegamos a la vertien-
te positiva de INTERBIMALL.
Este acuerdo con el ente ferial
de San Petersburgo es un ex-
plicito reconocimiento a la
capacidad de organizacion de
EFIMALL y de la calidad de
INTERBIMALL en el ambito
internacional.

Otro aspecto positivo ha
sido citado indirectamente.
Nos referimos a los sintomas
concretos, aunque timidos, de
un mejoramiento general y
sectorial que relanzara las in-
versiones. En esta mejoria no
es secundario el papel des-
empefiado por el mercado
mediterraneo y del Este euro-
peo.
La INTERBIMALL presen-
ta bajo este aspecto y sobre
todo al area excomunista una
importancia de gran interés

MAQUINARIAYACCESORIOS
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(Enmillar de millones de liras. En % sobre el afio precedente)

1990 1991
liras -% liras -%
Produccion 1.864 +4,8 1.920 2,4
Exportaciones 1.336 +3,5 1.250 -6,4
Venta interior, (1) 528 +8,2 570 +8,0
Importaciones 180 +40,6 200 +11,0
Consumo interno 708 +15,2 770 +8,8

(1).- Por parte de los constructores italianos.

tanto por su aproximacion
como para delinear la estrate-
gia de desarrollo y concretar
programas de cooperacion.

En cuanto al mercado tra-
dicional, el “shock tecnologi-
co” de los afios 80 esta supe-
rado para siempre. La descon-
fianza inicial por parte de los
usuarios hacia la electrénica
ya no existe gracias a la difu-
sion del conocimiento técni-
co sobre estos sistemas que
permiten la automatizacion de
las maquinas. Fabricantes y
clientes hablan ahora el mis-
mo lenguaje y pueden desa-
rrollar una estrecha colabora-
cién que tiene tantas ventajas
como eficacia econdmica y
productiva.

De esta realidad brota una
nueva posibilidad en nuestra
oferta ferial, que puede hacer-
se mas sofisticada, mejor
comprendida, mas directa y
dirigida a un mercado capaz,
no soélo de comprender las
posibilidades de una maqui-
na, de una linea, de un siste-
ma, sino también de discutir
con el constructor soluciones
innovadoras.

La INTERBIMALL 92 vio
acentuarse su funcién de so-
porte y de estimulo al desarro-
llo tecnolégico del sector, en
un contexto internacional de
fuertes tensiones competido-
ras pero, a la vez, con una
gradual madurez hacia la apli-
cacion de la electrénica: las
multiples posibilidades de
interrelaciéon entre maquinas
de distintas procedencias.

Es un hecho que ya ha en-
contrado aplicacion a nivel de
grupos industriales, de joint-
ventures: acuerdos entre em-
presas que se van logrando
timidamente a nivel producti-
vo general, aunque no
tardaraen imponerse en am-
plia escala en todo el mundo.
Es muy probable que sea el
tema dominante en la evolu-
cion tecnoldgica sectorial en
los préximos afios. Como lo
seran también los problemas
relacionados con la seguri-
dad, el medio ambiente y la
calidad total. La aplicacién de
la normativa comunitaria en
esta materia serduna condi-
cién basica: no constituira el
objetivo sino el punto de parti-
da.

Todos estos elementos
han constituido el culmen de
intereses en la INTERBIMALL
92 que recordemos, es la ulti-
ma gran feria sectorial euro-
pea antes del fatidico merca-
do Unico: ha mostrado ele-
mentos de la maxima impor-
tancia para el futuro desarrollo
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